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Especialista en Comercialización y Cadenas de Valor de Granos Básicos Proyecto Compras para el Progreso –P4P
                                 TERMINOS DE REFERENCIA


PARA LA CONTRATACIÓN DE LOS SERVICIOS DE UNA PERSONA CONSULTORA ESPECIALISTA EN COMERCIALIZACIÓN Y CADENAS DE VALOR DE GRANOS BÁSICOS PARA LA INICIATIVA COMPRAS PARA EL PROGRESO -P4P- / APOYO A LA COMERCIALIZACIÓN DE GRANOS BASICOS DE LAS ORGANIZACIONES DE PERSONAS AGRICULTORAS DE BAJOS INGRESOS Y SU INSERCION FORMAL A LOS MERCADOS
1. Antecedentes:
El Programa Mundial de Alimentos –PMA- promueve la iniciativa Compras para el Progreso (P4P por sus siglas en inglés), una iniciativa que busca conectar a las organizaciones de personas agricultoras de bajos ingresos con los mercados, mediante la creación de una plataforma de demanda para granos básicos, específicamente, en Guatemala, para maíz y frijol. La plataforma que ofrece la iniciativa P4P permite aprovechar la capacidad de compra del PMA para contribuir con la inserción de estas organizaciones a los mercados formales, aportándoles los conocimientos técnicos y los instrumentos necesarios para que se conviertan en actores competitivos del mercado agrícola y puedan así aumentar directamente sus ingresos al comprarles sus cosechas. 

P4P tiene como objetivo estratégico combinar una serie de herramientas innovadoras diseñadas para aumentar el acceso de las personas agricultoras de bajos ingresos a una demanda de mercado estable y sostenible para sus cosechas y con ello aprender a manejar mejor los riesgos, mejorando la productividad y calidad agrícola como una alternativa para la seguridad alimentaria.

La estrategia de desarrollo de la iniciativa P4P se basa en tres componentes fundamentales: la demanda del PMA, las alianzas con los socios estratégicos y el aprendizaje e intercambio de experiencias.

El Programa Mundial de Alimentos vincula la demanda con los conocimientos técnicos y capacidades de los socios estratégicos que contribuyen con las personas agricultoras de bajos ingresos a lograr mejores rendimientos, reducir las pérdidas post cosecha y mejorar la calidad e inocuidad de sus granos básicos. Mediante el fortalecimiento y consolidación de sus organizaciones los miembros adquieren los conocimientos técnicos y las capacidades necesarias para participar activamente en los mercados agrícolas y vender al PMA y otros compradores (industria, comerciantes, ONG´s, empresa privada y/o gobierno).
2. Objetivo General:

El objetivo de la consultoría está dirigido a asesorar al PMA Guatemala en su iniciativa P4P a través del desarrollo de una estrategia para la comercialización asociativa de granos básicos de las organizaciones de personas agricultoras de bajos ingresos, conectándolas a los mercados agrícolas, industriales, empresas privadas, organizaciones no gubernamentales, gobierno y agroexportador.  La estrategia deberá contar con el análisis de potencialidades y limitaciones, con el enfoque de desarrollo de emprendimientos dinámicos sustentables, sostenibles y de valor agregado para lograr el éxito en la inclusión de estos mercados, con el apoyo del PMA y de otros actores nacionales.

3. Objetivos específicos:
Mediante los servicios de una persona consultora, lograr:

i. Una estrategia de comercialización asociativa sostenible de granos básicos de las organizaciones que participan en los proyectos P4P, 

ii. Vincular a las organizaciones que participan en los proyectos P4P con los mercados formales de comercialización de granos básicos en Guatemala, desarrollando las estrategias necesarias para fortalecer las capacidades organizacionales, gerenciales, productivas, de procesamiento y de comercialización de las organizaciones.
iii. Desarrollar los procesos y flujos de comercialización de la cadena de granos básicos desde la planificación, desarrollo de los planes de negocio, estrategias de negociación y comercialización, necesidades financieras para el desarrollo de los planes de negocio o inversión para que las organizaciones se puedan vincular exitosamente en la venta de granos básicos de buena calidad y cantidad. 
4. Actividades a Realizar:
i. Establecer un plan de trabajo con objetivos y actividades concretas para llevar a cabo la estrategia de comercialización asociativa en el marco de la iniciativa P4P.
ii. Elaborar el documento  de la estrategia de comercialización asociativa.
iii. Desarrollar un evento de presentación formal para validar los resultados de la estrategia de comercialización asociativa de granos básicos de las organizaciones que participan en el proyecto P4P con los diferentes actores de la cadena de comercialización de granos básicos en Guatemala. Incluir en la convocatoria a participar a los siguientes actores: las organizaciones productoras de granos básicos, comerciantes, socios estratégicos, empresa privada, gobierno, industria, ONG´s locales e internacionales y todos aquellos actores importantes en la cadena de comercialización de granos básicos en Guatemala. Coordinar conjuntamente con el equipo de trabajo de Compras para el Progreso del PMA en Guatemala para la realización de los eventos. Brindar apoyo necesario y organizacional para el desarrollo adecuado de los eventos de presentación.
iv. Desarrollo de materiales de capacitación en comercialización asociativa para la membresía de las organizaciones participantes en la iniciativa P4P.

v. Asesorar al equipo de P4P para la incorporación de la estrategia de comercialización asociativa de granos básicos dentro de la iniciativa. 
vi. Capacitar al personal del equipo P4P en la estrategia de comercialización asociativa y las acciones a seguir.

vii. Otras actividades relacionadas que a juicio de la coordinación de P4P considere necesario. 
5. Resultados:
Los productos que se esperan obtener de los servicios a contratar, son los siguientes:

i. Plan de trabajo a desarrollar durante la consultoría y cronograma de actividades.

ii. Estrategia de comercialización asociativa sostenible de granos básicos de las organizaciones que participan en los proyectos P4P concensuada y validada por los diferentes actores. 
iii. Desarrollo de un foro formal con los diferentes actores de la cadena de comercialización de granos básicos en el cual se valida la estrategia de comercialización asociativa sostenible y cadena de valor. 
iv. Módulos de capacitación en comercialización asociativa para la membresía de las organizaciones participantes en la iniciativa P4P.

v. Capacitación del personal del equipo P4P en la estrategia y las acciones a seguir. 
vi. Socialización de la estrategia desarrollada con los principales socios estratégicos, industrias, empresas privadas, organizaciones no gubernamentales y gobierno. 
vii. Informes de avances durante el proceso así como informe final de la consultoría.
6. Lugar donde se prestarán los servicios:
Los servicios a contratar se prestarán en la Oficina del Programa Mundial de Alimentos en Guatemala, ubicada en la 13 Calle 8-44 Zona 10, Plaza Edyma 4º Nivel Oficina 400. 
7. Requisitos que debe cumplir la persona consultora:
· Título universitario en cualquiera de las siguientes disciplinas: Economista, Administrador de Empresas, Mercadeo, Ingeniería Industrial, Agronomía, o carrera afín.

· Con Maestría o estudios de post grado en Administración, Economía Agrícola, Agro-negocios, Economía o Finanzas.
· Experiencia laboral en el área de la comercialización de granos básicos (maíz y frijol).

· Persona conocedora de la cadena de comercialización de maíz y frijol en Guatemala.

· Experiencia de trabajo en equipo y con capacidad de coordinar actividades con otros organismos estatales y no estatales. 

· Conocimientos de los actores de la industria, empresa privada, ONG´s, organismos internacionales, organismos nacionales, gobierno y cualquier otro actor vinculado a la producción, transformación, mercadeo y venta de granos básicos a nivel nacional y regional.

· Disposición a viajar al interior del país.

· Experiencia en manejo de información por computadora y manejo de software.

· Dominio del idioma inglés deseable.

· Buenas relaciones interpersonales. 

8. Tipo de Contrato y Duración:
El Consultor estará contratado bajo un contrato SSA y la duración del contrato será por seis meses, con un período inicial de prueba de dos meses.
9. Condiciones de pago:

El pago por el servicio a contratar se realizará bajo las siguientes condiciones:  Contra la entrega de los informes descritos, previa aprobación de la Coordinación del Proyecto de Compras para el Progreso del PMA y de acuerdo al cronograma de actividades.   Para el pago es necesario la presentación de la factura correspondiente a nombre del Programa Mundial de Alimentos, NIT: 377480-1
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